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Les objectifs du bac pro Métiers du commerce et de la vente, 
option A, sont de donner des compétences centrées sur 
l'animation et la gestion de l'espace commercial. 

Le titulaire du bac pro doit faire preuve du sens de l'accueil, de 
qualités d'écoute et de disponibilité. C'est un employé 
commercial qui intervient dans tout type d'unité commerciale 
(physique ou virtuelle) afin de mettre à la disposition de la 
clientèle les produits correspondant à sa demande. Autonome 
en entretien de vente, il exerce son activité sous l'autorité d'un 
responsable. Son activité, au sein d'une équipe commerciale, 
consiste à participer à l'approvisionnement, à la vente, à la 
gestion commerciale 

Présentation 

Qualités recherchées 

 Qualités relationnelles 
 Esprit d'équipe 
 Prise d'initiative, 
 Autonomie, 
 Capacités d'organisation et d'adaptation 

Les Métiers 

 Vendeur-conseil 

 Conseiller de vente 

 Conseiller commercial 

 Assistant commercial 

 Téléconseiller 

 Assistant administration 

des ventes 

 Chargé de clientèle 

 Vendeur qualifié 
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 Bac pro Métiers du Commerce et de la 

Vente 
Option A : Animation et Gestion de l'Espace Commercial 

 

Conditions d'accès 

Admission après une 2nde Bac pro Métiers de la Relation Client 
au sein, par exemple, du Lycée Polyvalent du Golf. 
 

Cette section s’adresse aux élèves ayant un bon niveau en 
anglais et une bonne motivation pour le commerce et la vente.  
 

 



 

BULLETIN D'INFORMATIONS 

RESERVE AUX EMPLOYES 

 

Enseignements Professionnels : 16h30 par semaine 

 Vente, 
 Gestion, 
 Animation de l'espace commercial, 
 Economie-droit 
 Prévention-Santé-Environnement 
 Réalisation du chef d’œuvre  
 Enseignement professionnel et français en co-intervention  
 Enseignement professionnel et maths en co-intervention 

Enseignements Généraux : 15h par semaine 

 Langues Vivante 1 et 2 
 Français 
 Histoire-Géographie 
 Mathématiques 
 Arts Appliqués 
 Education Physique et Sportive 
 Option : Euro 

Périodes de Formation en Milieu Professionnel 

 16 semaines : 4 périodes de 4 semaines 
 Par la voie d'Erasmus+ une PFMP en pays Européen est possible 

 

 

 

 

Contenus 

 

 

Poursuites d'Etudes 

Direction de l’établissement : 
Tel. 02 35 06 93 40 
Mail : ce.0763002a@ac-normandie.fr 
 
Direction des Enseignements Professionnels et Technologiques : 
Tel. 02 35 06 93 43 
Mail : ddfpt.0763002a@ac-normandie.fr 

Le bac professionnel a pour objectif l'insertion dans la vie active 

mais une poursuite d'études est possible en : 

 BTS Management Commercial Opérationnel 

 BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Client 

 

 

 

 

Site du Lycée : http://igolf.spip.ac-rouen.fr/ 
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